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« Pomp van het Volk verleidt bezoekers met uniek concept
In de rubriek 'Bij de zaak’ gaan we op bezoek bij een vernieuwend bedrijf in de

regio. Vandaag belanden we in Lebbeke, waar onlangs een nieuwe vestiging
opende van Pomp van het Volk. '

“Wij delen onze

winst met klanten”

Lebbeke

Een maand na de opening van
haar tankstation in Lebbeke,
ziet Pomp van het Volk er haar
gebruikersaantal gestaag
groeien. Het tankstation deelt
de winst met de gebruikers.
Per tankbeurt verwerven de
klanten daarvan telkens een
groter deel.

» Aan de Brusselsesteenweg in
Lebbeke opende een maand gele-
den de nieuwste vestiging van de
Pomp van het Volk. Dit was de ne-
gendevestigingvandeketen.Inde
giowaseral éénin Aalstterugte
vinden. “Wezijneenvolledig nieu-
we aanbieder van brandstof”; ver-
teltalgemeendirecteur Pieter Pois-
sonnier. “De bedoeling is dat we
onze winst aan onze klanten te-
ruggeven. Voor elk type brandstof
wordt vanuit de markt een officié-
le maximumprijsbepaald. Aanbie-
derskunnen hieropeenkortingtoe-
passen. Enomklantenteverleiden,
lopendiesomsoptot12of 14 cent.
Zokomjetotde pompprijs. Wijwil-
len nog een stapje verder gaan en
ervoorzorgendatweechtde goed-
koopste zijn. De kortingen kan je
niet eindeloos opdrijven, daarom
beslotenwe onze opbrengsten met
de tankerste delen.”

Elkeklantontvangtnahetafron-
denvan het boekjaar zijn deel van
dewinst, proportioneel volgenshet
zantal liters die hij heeft getankt.
Daaromishetnietalleen belangrijk
= weten hoeveel liters er in totaal
werdenverkochten hoeveel winst
er in totaal werd gemaakt, maar
ook hoeveel elke afzonderlijke
klant heeft getankt. Dat gebeurt
Via eenregistratiesysteem.

“Een tweetal weken geleden
hadden we onze eerste winstver-
deling”, schetst Poissonnier. “Dat
doen we heel open voor onze
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Pleter Pmssonmer b1; de vesttgmg van Pomp van het Volkin Lebbeke “We zijn heel tevreden dat weinons
eerste werkjaar al met winst kunnen uitpakken”, zegt hij. FotosTeraanvaNHUL

klanten. Gemiddeld kwam dit neer
op een korting van 1 cent per liter.
Wie dus gemiddeld elke week 50
liter tankte, zou zo’n 25 euro trek-
ken. We zijn heel tevreden dat we
na ons eerste werkjaar al met winst
konden uitpakken. Dat is niet elke
starter gegeven. Na de bekendma-
king van deze cijfers zagen we het
aantal gebruikers in Lebbeke ver-
dubbelen. Ook onze andere stati-
onskenden een boost. Dat betekent
toch dat ons concept aanslaatbij de
mensen. En wie het niet de moeite
vindt om zich te registreren, geniet
sowieso van de lage prijzen door

o ®» De Pomp van het Volk heeft
buiten Lebbeke ook al tanksta-
tions in Aalst, Wetteren, Me-
relbeke, Zottegem, Ternat,
Boechout, Willebroek en Ur-
sel. Wie wil profiteren van de
winstdeelname, kan dat doen
door naar de website te sur-
fen en zich daar te registreren.
Met het nummer van je bank-

Registreren om geld terug te krijgen

kaart kan de organisatie alle
tankbeurten bijhouden en be-
rekenen hoeveel liter je ge-
tankt hebt. Op basis daarvan
wordt berekend hoeveel winst
er aan de klanten kan worden
uitgekeerd op het einde van
het jaar.

RAMO

(i ] www.pompvanhetvolk.be




